
DEFINEȘTE-ȚI NIȘA

STRATEGIA DIGITALĂ

CREEAZĂ-ȚI IDENTITATEA

CREEAZĂ O OFERTĂ

OPTIMIZEAZĂ 

DIGITAL
BUSINESS
CHECKLIST

Caută lacunele de pe piață

Identifică un segment de piață cu

cerere ridicată și concurență redusă 

Cercetează nevoile, punctele slabe și

dorințele publicului tău

Decide cu privire la profitabilitate și

scalabilitate, restrânge-ți nișa,

rafineaz-o și creează subcategorii 

Decide asupra modelului tău de

afaceri și de venituri (abonament,

serviciu, marketing afiliat etc.)

Dă un nume afacerii tale

Creează un logo, un aspect

Definește vocea brandului tău  

Simplifică-ți povestea brandului și

mesajul general

Stabilește liniile directoare ale mărcii

Decide ce oferi: produse digitale, servicii

sau un abonament

Creează-ți pachetele, produsele digitale

sau conținutul abonamentului

Stabilește prețul

Caută cuvintele-cheie de nișă  

Identifică cuvintele-cheie pe care să le

folosești pe rețelele sociale pentru SEO

Continuă să optimizezi conținutul și

platformele 

Creează profiluri de social media 

Configurează canale de marketing 

Cumpără un nume de domeniu și o

adresă de e-mail

Decide ce tip de conținut să creezi:

video, podcast sau Faceless. 

Creează un calendar de conținut cu

piloni de conținut

Stabilește-ți strategia de conținut și

procesul de creare 

Creează conținut atractiv 
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AUTOMATIZEAZĂ

URMĂREȘTE ȘI ANALIZEAZĂ

DIRECȚIONEAZĂ TRAFICUL

Identifică sarcinile repetitive, cum ar fi

marketingul prin e-mail, programarea

rețelelor sociale, răspunsurile automate 

Alege instrumente de automatizare

precum Planable, Beacons, Systeme.io

Configurează vitrina digitală sau site-ul

web 

Configurează gratuitățile și pâlnia pentru

a genera clienți potențiali

Creează o pâlnie de vânzări și o pagină

de destinație pentru fiecare dintre oferte

sau servicii

Configurează un link Calendly pentru

programarea întâlnirilor 

Asigură-te că totul se integrează bine

Configurează instrumentele de

analiză pe diferitele platforme pe

care le utilizezi

Obișnuiește-te să le folosești și să

găsești măsurătorile care au sens 

Verifică-le lunar și adaptează-ți

strategia pentru a îmbunătăți

rezultatele

Decide cu privire la sursele de trafic,

cum ar fi social media, e-mail

marketing, parteneriate, SEO și altele. 

Stabilește o strategie de conținut

pentru fiecare canal   

Alocă timp pentru crearea pe loturi a

conținutului, astfel încât să îl poți

programa din timp

Programează conținutul cât de mult

poți, iar apoi continuă să dezvolți

strategia în timp 
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SERVEȘTE-ȚI CLIENȚII

Decide asupra modalităților de

fidelizare a clienților

Creează carduri cadou sau alte

surprize pentru clienții actuali 

Asigură-te că structura ta de

asistență pentru clienți este activă

Creează un sistem pentru reclamații

și rambursări

Dacă ai nevoie de ajutor cu oricare dintre

aceste aspecte ale construirii afacerii

tale, contactează-mă și îți voi împărtăși

resursele mele de top! 


