DIGITAL
BUSINESS
CHECKLIST

DEFINESTE-TI NISA

Cauta lacunele de pe piata

Identifica un segment de piata cu
cerere ridicata si concurenta redusa
Cerceteaza nevoile, punctele slabe si
dorintele publicului tau
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Decide cu privire la profitabilitate si
scalabilitate, restrange-ti nisa,

rafineaz-o si creeaza subcategorii

STRATEGIA DIGITALA

Creeaza profiluri de social media

Configureaza canale de marketing
Cumpara un nume de domeniu si o
adresa de e-mall

Decide ce tip de continut sa creezi:
video, podcast sau Faceless.
Creeaza un calendar de continut cu
piloni de continut

Stabileste-ti strategia de continut si
procesul de creare
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Creeaza continut atractiv

CRE EAZA—TI IDENTITATEA)

O

Decide asupra modelului tau de
afaceri si de venituri (abonament,
serviciu, marketing afiliat etc.)

Da un nume afacerii tale

Creeaza un logo, un aspect
Defineste vocea brandului tau
Simplifica-ti povestea brandului si
mesajul general

Stabileste liniile directoare ale marcii

CREEAZA O OFERTA

Decide ce oferi: produse digitale, servicii
sau un abonament

Creeaza-ti pachetele, produsele digitale
sau continutul abonamentului
Stabileste pretul

OPTIMIZEAZA

O 00, NO O O, O 0000

Cauta cuvintele-cheie de nisa
Identifica cuvintele-cheie pe care sa le
folosesti pe retelele sociale pentru SEO
Continua sa optimizezi continutul si
platformele
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AUTOMATIZEAZA ) <DIRECTIONEAZA TRAFICUL

Identifica sarcinile repetitive, cum ar fi
marketingul prin e-mail, programarea

retelelor sociale, raspunsurile automate

Alege instrumente de automatizare
precum Planable, Beacons, Systeme.io
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Configureaza vitrina digitala sau site-ul ()

web

Configureaza gratuitatile si palnia pentru

a genera clienti potentiali
Creeaza o palnie de vanzari si o pagina

O

de destinatie pentru fiecare dintre oferte

sau servicii
Configureaza un link Calendly pentru
programarea intalnirilor

Asigura-te ca totul se integreaza bine

URMARESTE SI ANALIZEAZA

Configureaza instrumentele de
analiza pe diferitele platforme pe
care le utilizezi

Obisnuieste-te sa le folosesti si sa
gasesti masuratorile care au sens
Verificad-le lunar si adapteaza-ti
strategia pentru a imbunatati
rezultatele

Decide cu privire la sursele de trafic,
cum ar fi social media, e-mail
marketing, parteneriate, SEO si altele.
Stabileste o strategie de continut
pentru fiecare canal

Aloca timp pentru crearea pe loturi a
continutului, astfel incat sa il poti
programa din timp

Programeaza continutul cat de mult
poti, iar apoi continua sa dezvolti
strategia in timp

SERVESTE-TI CLIENTII

C
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Decide asupra modalitatilor de
fidelizare a clientilor

Creeaza carduri cadou sau alte
surprize pentru clientii actuali
Asigura-te ca structura ta de
asistenta pentru clienti este activa
Creeaza un sistem pentru reclamatii

si rambursari

Daca ai nevoie de ajutor cu oricare dintre

aceste aspecte ale construirii afacerii

tale, contacteaza-ma gi iti voi impartasi

resursele mele de top!
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